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MERCATI 

Data: 26-02-2009  
di: Channel Insider  
 

Il distributore ha siglato un accordo con Samsung Telecom & 
Network Division per aumentare la propria quota di mercato in 
ambito telefonia 
 

EDSlan sigla una partnership con Samsung Telecom & Network 
Division per la distribuzione sul territorio italiano delle soluzioni di 
comunicazione aziendale Samsung.

Il distributore punta ad aumentare la propria quota di mercato in ambito 
telefonia e fornirà a rivenditori, system integrator, installatori telefonici e 
operatori VoIp, i sistemi di comunicazione Samsung serie OfficeServ 7000, 
la gamma completa Samsung di terminali telefonici analogici, digitali e IP, 
le soluzioni Samsung di system integration e di mobilità.

La serie Samsung OfficeServ 7000 è un'avanzata gamma di Sistemi di 
Comunicazione innovativi “all-in-one” in grado di integrare le tecnologie 
telefoniche tradizionali con quelle IP e Wi-Fi, e di far convergere i due 
mondi voce e dati in un'unica soluzione.

La convergenza è possibile attraverso le soluzioni Samsung Data Server, 
che permettono la gestione delle funzioni Switching, Routing, VoIP, QoS, 
VPN, DMZ e Firewalling, mentre grazie alla Computer Telephony 
Integration (CTI) i servizi di telefonia possono essere integrati in modo 
funzionale all’interno della rete dati del cliente. L’offerta Samsung è in 
grado di soddisfare tutte le esigenze di comunicazione voce e dati 
attraverso sistemi convergenti per aziende di piccole e medie dimensioni.

Per supportare l’offerta delle nuove soluzioni, EDSlan ha creato all’interno 
della Lan Telephony una nuova Divisione, strutturata per vendere e fornire 
assistenza tecnica ai prodotti Samsung commercializzati.
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