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EDSlan:
siglata una nuova partnership con LevelOne
EDSlan prosegue sulla strada delle nuove partnership con
brand di fama internazionale e sigla un accordo con LevelOne,
storico produttore tedesco di soluzioni per il networking, la vi-
deosorveglianza IP e la trasmissione audio/video. 10 anni di
esperienza, un’'attenta fase di controllo in sede di produzione,
un’invidiabile offerta e profondita di gam-
ma, oltre 250 prodotti a catalogo, un desi-
gn unico e un ottimo rapporto qualita/prez-
zo, collocano LevelOne tra i primi Vendor al
mondo di prodotti e soluzioni in ambito di
Networking. LevelOne si & sempre contrad-
distinta attuando una politica commerciale
.. . diversa dagli standard di mercato. L’azien-
da tedesca non fornisce solo hardware,
O n e bensi soluzioni in grado di offrire agli ope-
ratori del mondo ICT nuovi spunti e nuove
opportunita commerciali. Con pili di 250 prodotti a catalogo,
LevelOne ha la soluzione ideale per ogni esigenza, dalla video-
sorveglianza IP, dal classico switch fino ai kvm e hdmi exten-
sion. “Gli ultimi mesi ci hanno visto portare a buon fine diver-
si accordi di distribuzione”
spiega Rodolfo Casieri, Diret-
tore Commerciale di EDSlan.
“Crediamo che per restare
leader nel nostro settore oc-
corra continuamente diversifi-
care le nostre scelte allargan-
do I'offerta a nuovi Player con
i quali penetrare nuovi merca-
ti. Questo ci permettera di ri-
manere leader sia in ambito
tecnologico che nell’offerta
di servizi a valore aggiunto.
LevelOne & sicuramente un
brand che pud portare valore
alla nostra offerta e garantire
ai nostri clienti maggiore scel-
ta, sia in ambito tecnologico

che commerciale.
“Grazie alla sua nota e com-
provata professionalita e al-
la presenza capillare sul ter-
ritorio nazionale, EDSlan €&
senz'altro il partner ideale
per la distribuzione delle no-
stre soluzioni” dichiara An-
drea Alberini, Direttore Com-
merciale di LevelOne. “Pun-
tiamo a far diventare EDSlan
il distributore di riferimento
per il canale in ltalia e ad in-
crementare concretamente
la nostra quota di mercato,
grazie anche alle attivita
commerciali e di marketing
messe in atto da EDSlan.”

www.edslan.com
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